
美容行业怎么去做微信营销

 1： 微信是移动互联网上最火热的一款产品而且还是历史性的，伴

随着微信的火热“微信营销”这个话题被大家所熟悉，做为企业是

应该要看到这里的价值的，如果我们要利用微信做营销那就必须对

微信有一个深刻的认识。首先我们开通微信后第一步就是加自己的

通讯录和 qq好友，所有我定性它为一个熟人的圈子，就是摇一摇，

附近的人，漂流瓶等功能我们是可以把他定性为有缘人。所有微信

上一般都是和自己有点关系的人。可以称它是一个熟人的社区。那

么微信公众 平台是什么呢？我们可以简单理解成：是企业或个人的

官方微信号，可以群发信息，消息回复，客户管理等，可以理解成

企业官方微信。一个行业能不能做微信微信就看他的客户群体有没

有在用微信和我们能不能通过微信为客户带来什么便利。今天我主

要讲美容行业，我认为微信是非常适合的，因为客户群体基本都是

微信用户，这点不用多说。

2：如何引流。企业微信号必需要别人关注才有用，推广微信公众号

乃当务之急(死粉不要)，一般方法：利用公司的网站放入二维码和

公司在一些网络平台做宣传的地方都可以放上二维码，宣传单和名

片上印上公司的二维码，做个易拉宝放在公司显眼的地方，反正客

户能接触到你的地方你都可以放上及小号互推等等方式，切记的是

粉丝为什么要关注你，这是你要考虑的，一般来说：（1）:关注你
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能为他带来方便（2）关注你能获得好处。这是微信营销最核心的东

西。

3：推广与客服。当有大量粉丝关注我们的时候我们怎么去服务，怎

么去产生价值呢？很多人都会认为这样就可以每天去发美容信息推

广了，其实这是一个误区，最可怕的是推广一些无关紧要的信息，

和自己没有太多关系的信息。我认为推送信息就是在灌输，既然是

灌输就应该是高质量的文章及信息，比如：一些优惠促销活动及关

于一些自己行业专业的美容知识，一些时下热点新闻也可以分享一

下，总之让你的文章有吸引力有感染力，这样的话粉丝感觉好像学

知识一样也会乐意分享朋友圈让你的浏览量实现倍增。这样运营一

段时间我相信就会有效果，活动的时候可以让粉丝参加优惠活动的

同时也可以让他免费带人过来体验，或者分享公司的活动信息到朋

友圈可以送积分等等，这样的营销方式你们应该比我熟很多。我建

议最好公司花点钱把自己的官方微信装饰的漂亮一点，也就是说别

人关注你的官方微信就是关注你们的公司，你要把你的公司介绍，

服务都展示出来，这就需要一个微信网站来实现（公司简介，产

品，服务，电话，客服，订购，活动插件，一键关注等功能）这样

公司能更好的做微信营销，要不会显的有点单调，关于这一点你可

以关注（合肥网络频道）看看什么是微信网站。微信还有一个功能

是不能忽视的，就是做为一个客服工具，粉丝可以通过微信联系客

服比如：可以在线咨询价格和服务，可以给公司一些建议也可对于

对公司服务不满意的地方进行投诉等，这是很有价值的，有利于公
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司的发展和客户的满意度提高。如果你能做好服务那么口碑传播的

力量你懂的。

小结：上面讲述一些关于美容行业的微信营销一般的思路，针对每

家公司的模式有可能不同，只有对每家公司的运营模式深入了解我

才能给出全面的营销方案，但做好微信营销不是那么容易，我坚持

认为二八法则这个道理，我观察合肥近 300家企业微信公众号我发

现没有几个做的比较好，因为他们没有真正了解微信（除了灌输还

是灌输，平台简陋），我希望我的粉丝和我的客户经过我的辅导都

能成为成功的那 20%，只要按照我分享的核心思路我坚信都会行

的。当然你想要了解哪个行业的微信营销方案也直接给我留言。营

销在微，微信营销在微信网站，微信网站微信在方案，微信方案营

销在我脑海里。

转载请注明出处。
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